
JBS での豊富なナレッジや営業が管理する情報 (顧客 / 案件 / 活動の情報) を一元化、パイプライン管理することで情報の可視化や
リスクを把握することが可能になります。営業活動の成果を最大化するサポートをします。

サービス概要

サービスの３つの特長

パイプライン管理ソリューション
最少の業務負荷で効果的なパイプライン管理を実現し、売上アップ！

Microsoft Dynamics 365 をベースとして開発したパイプラインテンプレートを活用し、最少の業務負荷で効果的なパイプライン管理を実現する
ソリューションを提供します。パイプライン管理ソリューションを導入することで、案件発掘から契約締結までの営業プロセスにかかわる情報を
一元化・可視化し、営業活動の成果を最大化するサポートをします。
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パイプライン管理 照会・レポート

Microsoft
Dynamics 365

営業プロセスを標準化し
営業活動の成果を最大化

予算達成状況を可視化し
売上見込の精度向上

案件状況を共有し
リスクを把握

・営業プロセスを標準化し、営業部門全体のスキルの
底上げ・売上向上を実現します。
・活動進捗レベルで情報を収集・提供し、パイプライン
マネジメントを実現します。
・蓄積されたデータを元に、勝率を上げるための改善
策を検討・立案できます。
・活動ベースで週次 PDCA を実施し、簡易化とルール化
による業務効率化・標準化を実現するための基盤を提
供します。

・部、個人ごとの予算達成状況をリ
アルタイムに確認できます。
・案件の進捗状況や受注確度の入
力精度を向上させ、結果的に売
上見込みデータの精度も向上す
ることができます。

・案件情報を共有・可視化すること
で、滞留案件や受注予定日の過
ぎた案件を早期に発見すること
ができます。
・適切なフォローアップにてコーチ
ングの仕組みを確立することが
でき、若手メンバーのスキル育成
にも役立ちます。

https://www.jbs.co.jp/


記載されている会社名、製品名、ロゴ等は、各社の登録商標または商標です。
製品の仕様は予告なく変更することがあります。あらかじめご了承ください。
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サービス詳細

価格（税抜）

サービスフェーズ

コンサルタントサービス ※1システム化構想・計画策定

価格ライセンス価格

月額￥ 12,510 / 1ユーザー ※1Dynamics 365 Plan 1 ※1

  価格

別途ご相談ください

パイプラインテンプレート導入システム構築 ￥ 3,000,000～

※1 業務課題 / システム課題を抽出・整理し、システム化構想策定するまでがサービスとなります。

※1 メーカー提供価格です。 

JBS が過去に導入した CRM / SFA プロジェクトでのナレッジや JBS の営業マネジメントの実績から、パイプライン管理を実現するための標準的
な業務プロセスを用意しています。実績ある営業プロセスをベースに、お客さまの営業業務に合わせて、営業担当者が実施すべきプロセス/タス
クを標準化する事で、営業活動の成果を最大化します。

入力された売上見込データと営業担当者の一定期間における予算目標を比較し、ダッシュボード上で達成状況をシミュレーションできる機能を提
供します。この機能を利用して、商談と予算達成状況をより正確に可視化・認識することで、注力案件については全社の協力を仰ぐことができ、
リスクがある案件についても適切にフォローアップできます。

業務プロセス

案件発掘準備 案件発掘 見積・提案 フォロー 契約締結

実施の効果

①現在の予実状況を確認する ②パイプラインを確認する

④パイプラインを進行させる
　ために必要なタスクを実行

③注力案件を選定する

登録 / 更新

フォローアップ

商談/予算状況の確認ダッシュボード

営業担当

照会

案件発掘 案件醸成

商談期間 商談期間短縮

提案 契約締結

顧客アプ
ローチ数

商談
創出数

提案数
受注数

商談創出率UP

提案率UP

受注率UP
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