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過去の商談や自社とのか
かわりも確認でき、商談
のポイントが明確に。
お客さま訪問時に何をし
ゃべるかを AI が指示し
てくれるので、営業がう
まくいきそう。

ウチのことちゃんと調べてき
ているし、わが社の業界につ
いても理解してるな。資料の
記載内容も的確だ。

今回の商談に対す
る、上司や、AI か
らのアドバイスが
うれしい！次回商
談のアドバイスも
もらえるし、AI と
反省会することで
営業スキルがアッ
プできそう。

SFA に自動連係されて営業状況が
可視化されている。必要事項がま
とまった営業日報で進捗をチェッ
クできるから、コメントでベテラ
ン営業担当としてのアドバイスも
できる！各営業担当の営業の進捗
状況もよくわかるから便利。

訪問時会議の場では話せなかった
場の雰囲気やお客さまの期限など、
細かいニュアンスを会話形式の音声
入力で報告できて便利だ。

会議中にマイクで拾
った商談音声をもと
に、議事録が自動
作成されるので便利
だ。

的確な会議進行。
頼りになりそう
だな。

商談のアジェンダ、確認事項、
今日の商談のゴールが画面に
表示されるので、それを見な
がら話せば慣れていなくても
安心だ。
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